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Actividades de contextualizacion e identificacion de
conocimientosnecesarios para el aprendizaje.)

a. ¢Qué es emprendimiento?
Cuando se habla de emprendimiento se hace referencia a llevar
adelante una obra o un negocio. Que implica convertir una idea
nueva en una innovacion exitosa utilizando habilidades, vision,
creatividad, Entre otras.

b. ¢Qué significa ser un emprendedor?
Un Emprendedor es aquel que innova ideas, saca adelante por
sus propios medio un proyecto.

c. ¢Pasos necesarios para ser un emprendedor?

© seleccionar una idea.
© elaborar un plan de negocio
° formar equipo de trabajo
© socializar el proyecto
d. ¢Qué papel juega el analisis y diagndstico del entorno en el
emprendimiento?

El andlisis de entorno de una empresa nos permite identificar las
fortalezas y los puntos deébiles de una organizacion, algo fundamental
para la planificacion estratégica y el desarrollo de esta.

Actividad de Apropiacion. 1:

1. ¢Para qué sirve un analisis de contexto?
Nos permite considerar factores significativos como (hechos,
conductas, discursos) de acuerdo con las hipotesis que se
tengan.



2. ¢Que son unidades productivas?
Las unidades productivas Consiste en un conjunto de maquinas,
bienes o productos que le permitiran desarrollar una actividad
generadora de ingresos ya sea por produccion, venta, alquiler o
prestacion de servicios.

3 ¢Qué es Proyecto?

Un proyecto es la planificacion y la ejecucion de una serie de ideas,
gue, con el su fin de adquirir un objetivo determinado, se llevan a
cabo. Mediante la investigacion.

4 ¢Fases de un proyecto?
° Adquirir una idea.
° Investigar.
° Analizar.
° Tener claro los objetivos.

° Formular y presentar esa investigacion.

5 ¢Proceso administrativo en un proyecto?
Competitivo

Productivo

Rentable

1. Matriz dofa: analisis

2. Actividad de Apropiacion No. 2:

¢,Qué es la matriz Dofa?

Una matriz DOFA son esas debilidades, oportunidades,
fortalezas que consiste en una evaluacion de las capacidades
de elaboracién de estrategias.



¢Paraqué sirve aplicar la matriz

Evaluar situaciones actuales.
Evaluar las oportunidades
Evaluar objetivos

Mejorar la empresa.

Dofa?






